
Dann freuen wir uns auf Ihre aussagekräftige Bewerbung unter Angabe der Stellen-ID, Ihrer Gehaltsvorstellung und Ihres frühestmöglichen
Eintrittstermins an unsere Personalabteilung unter jobs@heuft.com.

Diese Stelle ist nicht die Richtige, Sie suchen aber eine andere spannende Herausforderung? Senden Sie uns gerne eine Initiativbewerbung und wir
schauen gemeinsam, wie Sie die Zukunft von HEUFT mitgestalten können.

HEUFT SYSTEMTECHNIK GMBH I Am Wind 1 I 56659 Burgbrohl I heuft.com/jobs

Interessiert?

Was wir bieten:

Eine abwechslungsreiche Tätigkeit in einem sehr erfolgreichen internationalen Unternehmen
Eine intensive Einarbeitungsphase durch erfahrene Mentoren
Eigener Firmenwagen, auch zur privaten Nutzung
Eine offene Unternehmenskultur
Große Gestaltungsmöglichkeiten durch flache Hierarchien in einem familiengeführten Unternehmen
Betriebliches Gesundheitsmanagement

Ihr Profil:

Abgeschlossene technische oder kaufmännische Hochschul-
ausbildung
Mehrjährige Vertriebserfahrung mit Großkunden, insbesondere
im internationalen Kontext wünschenswert
Affinität für vertriebliche Themen und Fragestellungen
Hohe Reisebereitschaft mit sicherem und selbstbewusstem
Auftreten bei Kunden und Kollegen im internationalen Umfeld
Hohes technisches Verständnis, insbesondere im Zusammen-
hang mit dem HEUFT-Portfolio
Ausgezeichnete Kommunikations- und Verhandlungssicherheit
Ausgeprägte Agilität und Flexibilität
Interesse und Aufgeschlossenheit zur Zusammenarbeit mit der
Rechtsabteilung zur Beurteilung grundsätzlicher Fragestell-
ungen (globale Rahmenverträge)
Verhandlungssicheres Englisch, insbesondere im technischen
Bereich; jede weitere Fremdsprache ist von Vorteil
Ausgeprägte Belastbarkeit sowie ein hohes Maß an
Eigeninitiative und Teamgeist

Ihre Aufgaben:

HEUFT-Ansprechpartner für definierte globale Großkunden mit
Übernahme der Betreuung und Verantwortung für diese
Erstellung von geeigneten Vertriebsmaßnahmen durch
Recherche und Analyse von Kundenstrukturen und
Marktaktivitäten
Wahrnehmung, Bearbeitung und Umsetzung von technischen
und kaufmännischen Kundenanforderungen mit dem Ziel der
Kundenzufriedenheit
Durchführung von internationalen Verkaufs- und
Beratungsgesprächen auf unterschiedlichen Hierarchiestufen
Vorbereitung und Durchführung von Vertragsverhandlungen in
rechtlicher und kommerzieller Hinsicht mit den Zentralen der
Global Key Accounts

Sie möchten in Ihrem Job etwas bewegen, haben innovative Ideen und gehen gerne neueWege? Dann gehen Sie mit HEUFT den nächsten Schritt!
Denn wir als globaler Technologieführer der Kontroll- und Inspektionstechnik für die Getränke-, Food- und Pharmaindustrie, befinden uns in einer
stetigen Expansion, die außergewöhnliche Möglichkeiten eröffnet.

Unser Erfolgsrezept? Der Teamgeist, das Engagement und das Know-how eines jeden unserer rund 1200 Mitarbeiter. Möchten auch Sie Teil unserer
Erfolgsgeschichte sein? Dann freuen wir uns über Ihre Unterstützung an unserem idyllischen Standort Burgbrohl als

GLOBAL KEY ACCOUNT MANAGER (M/W/D)
(STELLEN-ID: HS18010-H)

STANDORT: BURGBROHL (IN DIREKTER NÄHE ZU BONNUND KOBLENZ)


